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NAO VENDAS
A TUA CASA

SEM ANTES SABERES ISTO!







Definir o
preco-errado

O erro que custa mais
dinheiro aos proprietarios

O preco inicial é a decisao que mais impacto tem no resultado final.
Quando colocas a casa acima do valor real, afastas compradores e crias a

Impressao de que a propriedade esta dificil de vender. Depois acabas por
baixar o preco e isso gera desconfianca.

Um preco demasiado baixo retira margem de negociacao.

A solucao é simples. Analisar o mercado com dados reals, comparar imovels

semelhantes e evitar suposicoes. Um consultor experiente consegue acertar o
preco certo desde o Inicio para maximizar o numero de visitas e propostas.
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Fotografias e apresentagao sao a
primeira impressao e decidem tudo

As pessoas compram com os olhos. Fotos fracas reduzem o interesse,
diminuem o valor percebido e fazem a casa parecer plor do gue é.

Fotos profissionals aumentam cliques, visitas e propostas.

Antes de fotografar, prepara a casa.

Arruma, limpa, abre janelas, muda lampadas e remove excesso de objetos. O
objetivo é fazer o comprador imaginar-se a viver ali sem distracoes.

Apresento-te o exemplo de um iImovel que esteve noutra Imobiliaria e nao fol
vendido. Apos estar na Realma e com uma estratégia bem definida, fol
vendido em apenas 1 mes.

Outra Imobiliéria Realma Imobi I aria
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e perder dinheiro

A apresentacao certa muda completamente o interesse dos compradores.
Quando uma casa chega ao mercado sem organizacao, sem luz adequada e

sem uma boa preparacao visual, perde impacto e afasta guem esta a
comparar varias opcoes ao mesmo tempo.

Uma casa bem preparada transmite cuidado, valor e confianca. Gera malis
Visitas, mais propostas e acelera todo o processo de venda.

E um dos passos mais rentaveis porgue aumenta muito o valor percebido
sem exigir grandes investimentos.




& melo caminho
para perder milhares

Negociar nao € so aceitar ou rejeitar propostas.
E saber responder a pressdo dos compradores, ler sinais,
controlar expectativas e manter o foco no teu valor.

Quem vende sozinho costuma ceder cedo demais por
falta de informacao e experiéncia. Com estratégia
certa, consegues aumentar o preco final e fechar em
melhores condicoes.
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Nao € publicar num portal e esperar

Hoje em dia, muita gente acha que basta estar presente nos portais, mas ISso
Ja nao chega.

Para ter resultados superiores, precisas de uma estratégia personalizada.
Fotos profissionals, videos, anuncios nas redes soclais e divulgacao ativa
ampliam a visibilidade e trazem compradores qualificados.

Vender rapidamente € bom. Vender bem é melhor.
O teu marketing decide Isso.
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ter antes de venderes a tua casa

Boa parte dos atrasos e problemas nas vendas surgem por falta de
documentos ou informacao incompleta.

Antes de pOr a casa a venda garante que tens:

- Caderneta Predial

- Certidao de Registo Predial

- Certificado Energético

- Licenca de Utilizacao

- Ficha Técnica da Habitacao quando necessario

- Plantas guando necessario

Estes detalhes evitam surpresas e impedem que um comprador desista no
fim.
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vender

JoY4lalale

Custa mais dogue
contratarum prefrissional

E possivel vender sem consultor, mas a maioria das vezes sai mais caro.
Os erros mais comuns de guem vende sozinho sao:

- Preco mal definido

- Falta de apresentacao profissional

- Auséncia de marketing relevante

- Negociacao fraca

- Falhas ha documentacao

. Desgaste emocional e perda de tempo

O papel de um consultor ndo é sé mostrar casas. E proteger valor, acelerar
processos e evitar perdas que facilmente ultrapassam qualquer comissao.
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Sem
IMpProvisos

A venda da tuag casa exige
planeamento, NQo IMpProviso.

Com a estratégia certa, preparacao adequada e o acompanhamento certo,
consegues vender de forma segura, mais rapida e pelo melhor preco.

ofereco-te uma avaliagcao gratuita

Recebe uma avaliacao completa do teu imovel
sem gualguer custo.

Descobre o valor real da tua casa e quais os
pontos que podem valorizar ainda mais o teu
Imovel.

SOLICITAR AVALIACAO G RATUI'I"A



https://api.whatsapp.com/send/?phone=351925517819&text=Ol%C3%A1%2C+F%C3%A1bio%21%0ALi+o+seu+e-book+e+gostaria+que+fizesse+uma+avalia%C3%A7%C3%A3o+gratuita+do+meu+im%C3%B3vel%21&type=phone_number&app_absent=0
https://api.whatsapp.com/send/?phone=351925517819&text=Ol%C3%A1%2C+F%C3%A1bio%21%0ALi+o+seu+e-book+e+gostaria+que+fizesse+uma+avalia%C3%A7%C3%A3o+gratuita+do+meu+im%C3%B3vel%21&type=phone_number&app_absent=0

Fabio Gomes | Consultor Imobiliario
Conhece um pouco de mim

Nascl e crescl em Braga, e fol entre estas ruas e
cantos milenares que descobri a minha paixao pelo

mercado imobiliario.

O meu objetivo € estar ao teu lado em cada passo,
oferecendo um acompanhamento totalmente
personalizado e total em todas as etapas, com
atencao e solucoes pensadas especialmente para ti
e para as tuas necessidades.

QQ +351925 517 819

Rua Artur Garibaldi, 21
4715-162 - Braga

@ fablo.gomes@realma.pt



tel:+351925517819
mailto:fabio.gomes@realma.pt
https://www.google.com/maps/place/Realma+Imobili%C3%A1ria/@41.5299281,-8.4213707,621m/data=!3m2!1e3!4b1!4m6!3m5!1s0xd24f9c261979963:0xc300ce27b9568bee!8m2!3d41.5299241!4d-8.4187958!16s%2Fg%2F11rdvrqr99?entry=ttu&g_ep=EgoyMDI1MTIwOS4wIKXMDSoKLDEwMDc5MjA3MUgBUAM%3D
tel:+351925517819
https://www.google.com/maps/place/Realma+Imobili%C3%A1ria/@41.5299281,-8.4213707,621m/data=!3m2!1e3!4b1!4m6!3m5!1s0xd24f9c261979963:0xc300ce27b9568bee!8m2!3d41.5299241!4d-8.4187958!16s%2Fg%2F11rdvrqr99?entry=ttu&g_ep=EgoyMDI1MTIwOS4wIKXMDSoKLDEwMDc5MjA3MUgBUAM%3D
https://www.google.com/maps/place/Realma+Imobili%C3%A1ria/@41.5299281,-8.4213707,621m/data=!3m2!1e3!4b1!4m6!3m5!1s0xd24f9c261979963:0xc300ce27b9568bee!8m2!3d41.5299241!4d-8.4187958!16s%2Fg%2F11rdvrqr99?entry=ttu&g_ep=EgoyMDI1MTIwOS4wIKXMDSoKLDEwMDc5MjA3MUgBUAM%3D
mailto:fabio.gomes@realma.pt
https://api.whatsapp.com/send/?phone=351925517819&text=Ol%C3%A1%2C+F%C3%A1bio%21%0AGostaria+de+tirar+algumas+d%C3%BAvidas+consigo.&type=phone_number&app_absent=0
https://api.whatsapp.com/send/?phone=351925517819&text=Ol%C3%A1%2C+F%C3%A1bio%21%0AGostaria+de+tirar+algumas+d%C3%BAvidas+consigo.&type=phone_number&app_absent=0
https://api.whatsapp.com/send/?phone=351925517819&text=Ol%C3%A1%2C+F%C3%A1bio%21%0AGostaria+de+tirar+algumas+d%C3%BAvidas+consigo.&type=phone_number&app_absent=0

